
С мая единственным дист­
рибутором табачного про­
изводителя JT1 станет ком­
пания «Мегаполис» — как 
стало известно „Ъ", с этого 
момента перестанет дейст­
вовать контракт последне­
го регионального продав­
ца сигарет JTI. С учетом 
контрактов с другими та­
бачными компаниями 
«Мегаполис» будет контро­
лировать более 70% про­
даж сигарет в России 
(объем этого рынка оце­
нивается в $12,2 млрд). 

«"Мегаполис" заканчивает 
оформление дистрибуторских 
договоров на продажи сигарет 
. JTI в большинстве регионов»,— 
рассказал „Ъ" один из преж­
них дистрибуторов, досрочно 
прекративший свой договор с 
JTI в пользу «Мегаполиса». По 
словам собеседника „Ъ", новые 
договоры JTI заключил с «Ме­
гаполисом» в Иркутске, Ниж­
нем Новгороде, Екатеринбур­
ге й Уфе. В компании "Эвенкс" 
(Екатеринбург) подтвердили, 
что больше не продают сига­
реты JTI. В офисе компании 
«Форвард» (Уфа) сообщили, что 
продают сигареты, но «являть­
ся контрактером JTI и прода­
вать их сигареты — разные ве­
щи», и посоветовали обра­
титься за разъяснением свое­
го статуса к JTI. 

Пресс-секретарь российско­
го офиса JTI Анатолий Вереща­
гин отказался назвать дистри­
буторов, сотрудничающих с 
компанией. Вице-президент ГК 
«Меркурий» («Мегаполис» — од­
на из компаний, входящая в 
структуру «Меркурия») Сергей 
Кациев подтвердил, что с нача­
ла года «Мегаполис» уже прода­
ет сигареты JTI везде, кроме 
Нижнего Новгорода. «"Мегапо­
лис"' не перекупал контракты у 
прежних дистрибуторов, а вос­
пользовался тем, что большин­
ство из них и так закончились к 
концу 2007 года»,— уточнил 
господин Кациев. По его сло­
вам, сейчас у JTI осталось два 
действующих контракта—с са­
мим «Мегаполисом» и с нижего­
родской компанией «Штоф», 
контракт с которой yJTI истека­
ет в апреле. Гендиректор ГК 
«Гармония» (в ее структуры вхо-
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дит «Штоф») Сергей Моторкин 
подтвердил „Ъ", что «ждет пись­
ма о прекращении контракта с 
JTI со дня надень». . 

• «Мегаполис»—эксклюзив­
ный дистрибутор Philip Morris 
International(PMI), Galldher 
Liggett-Ducat, Imperial Tobacco 
u Altadis. Также занимается 
дистрибуцией пива, снэков 
и проч. Оборот в 2007 году — 
$5,5 млрд. Входит в ГК «Мер­
курий» (девелопмент, произ­
водство и дистрибуция водки, 
нефтяной бизнес). 

Один из авторов действующего закона «О рекламе» депутат Владимир Ме­
динский внес в Госдуму законопроект, предлагающий запретить любую 
рекламу табака, за исключением мест продаж. Сейчас закон разрешает 
рекламу табака в прессе (затраты в 2007 году, по экспертным оценкам, поч­
ти $23 млн), внутри помещений (не более $6 млн) и в интернете. Кроме то­
го, допускаются направленные на совершеннолетних курильщиков промо-
акции, на которые производители табака тратят в год не менее $300 млн. 
Полный запрет рекламы табака упростит присоединение России к рамоч­
ной конвенции ВОЗ по борьбе против табака, уверен господин Мединский. 

Это не первая попытка полностью запретить рекламу табака. В частности, 
в марте 2007 года совет депутатов Камчатской области внес в Госдуму поправ­
ки, чтобы запретить рекламу табака, алкоголя и пива. И правительство, и про­
фильный думский комитет по экономпол итике выступили против этой инициа­
тивы. Между тем парламентарии в минувшую среду приняли в первом чтении 
запрет на рекламу табака, пива и алкоголя в метро, аэропортах, на вокзалах и 
других объектах транспортной инфраструктуры. Сергей Соболев 

До слияния компаний JTI и 
Gallaher весной 2007 года прода­
жами сигарет JTI занимались 11 
региональных дистрибуторов, а 
Gallaher — «Мегаполис», к тому 
моменту уже контролирующий 
более 50% рынка табачной дист­
рибуции. С сентября 2007 года 
«Мегаполис» начал консолиди­
ровать продажи сигарет JTI. Тог­
да компания договорилась о пе­
реуступке контрактов с «Бизнес-
табаком» (дистрибутор JTI в Мо­
скве и Центральной России), 
«Эверестом» (Ставропольский 
край), «Берлеем» (Краснодар­
ский край) и «Стимулом» (Даль­
ний Восток). В декабре 2007 года 
«Мегаполис» получил контрак­
ты крупнейших партнера JTI — 
компаний «Юнект» (Москва и 
область), «Форт» (Санкт-Петер­
бург) и «Народные продукты» 
(Новосибирск). 

После окончания действия 
контракта «Штофа» (то есть уже с 
мая) «Мегаполис» сможет контро­
лировать всё продажи объедй-
ненной компании JTI-Gallaher на 
территории РФ (по оценке «Биз­
нес-Аналитики», доля на рынке в 
2007 году— 31,7% по стоимости, 
то есть $3,9 млрд). С учетом конт­
рактов с другими производите­
лями сигарет—PMI, Imperial To­
bacco и Altadis —доля компании 
на рынке дистрибуции составит 
около 73%, сообщили „Ъ" в пресс-
службе ФАС России. По данным 
БА, объем сигаретного рынка в 
2007 году составил $12,2 млрд. 

Доминирующее положение 
компании на рынке уже послу­
жило причиной того, что Феде­
ральная антимонопольная 
служба одобрило последнюю 
громкую сделку «Мегаполиса» 
(покупка ООО «Новая табачная 
компания», на балансе которой J 
были дистрибуторы PMI) только 
при выполнении ряда дополни­
тельных условий. В частности, 
как сообщили „Ъ" в ФАС, «Мега­
полис» не должен допускать ог­
раничения реализации сигарет 
по территориальному принци­
пу/ассортименту, объему; эко­
номически или технологически 
необоснованного отказа в по­
ставках контрагентам и обязан 
уведомлять ФАС о решении еди­
новременно увеличить или сни­
зить цену более чем на 10%. 
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