
В арбитражный суд Моск­
вы от одного из контраген­
тов вчера поступило заяв­
ление о банкротстве ООО 
«Эжен Бужеле Вайн» — тре­
тьего по объему продаж 
производителя кваса в Рос­
сии (бренд «Перпшинь», за­
нимает 9,7% рынка). В ком­
пании иск комментируют 
как ошибку суда, но участ­
ники рынка утверждают, 
что ООО испытывает труд­
ности по расчету с постав-
щиками и активно рас­
сматривает вариант прив­
лечения инвестора. Произ­
водителей кваса подвело 
холодное лето: рост рынка 
в 2008 году составил всего 
10% вместо запланирован­
ных 30%, признаются они. 

Заявление о банкротстве 
0 0 0 «Эжен Бужеле Вайн» от 
0 0 0 «Евротара» было зарегист­
рировано вчера в арбитражном 
суде Москвы. Компания «Эжен» 
известна своим флагманским 
брендом кваса «Першинъ», экск-
люзивной дистрибуцией кото­
рого в России с весны 2007 года 
занимается PepsiCo. Ранее ос­
новным владельцем «Эжен» уча­
стники рынка называли бывше­
го сотрудника российских 
спецслужб Андрея Лугового. 
Партнер господина Лугового Ев­
гений Першин утверждает, что 
сейчас является конечным бене­
фициаром 100% компании че­
рез свою жену Ирину Першину. 
«Иск о банкротстве — ошибка 
арбитражного суда. У нас были 
взаимозачетные обязательства с 
„Евротарой" по поставкам палет 
на сумму примерно 390 тыс. 
руб., но о банкротстве речи не 
идет»,—добавляет он. Гендирек­
тор «Евротары» Николай Юрьев 
подтвердил, что на банкротство 
«Эжен» его компания не подава­
ла, отказавшись от более под­
робных комментариев. 

Но источники „Ъ" в конкури­
рующих компаниях утверждают, 
что «Эжен» сейчас испытывает 
трудности по расчету с поставщи-
ками и активно рассматривает 
вариант привлечения инвестора. 
«В конце прошлого года „Эжен" 
вел переговоры по объединению 

с компанией „Дека" (торговая 
марка „Никола".— „Ъ"), но в ито­
ге стороны не сошлись в цене»,— 
рассказал „Ъ" источник в «Тройке 
Диалог» (получали предложение 
на организацию сделки). По сло­
вам другого источника, знакомо­
го с ситуацией в компании, проб­
лемы производителя начались 
летом прошлого года, когда из-за 
плохой погоды производитель 
не мог выполнить план. «При 
этом контракты на продажу, в 
том числе и от PepsiCo, были под­
писаны, и поступил транш пре­
доплаты: на них компания пла­
нировала модернизировать свое 
производство в Рязанской обла­
сти»,— утверждает собеседник 
„Ъ". Директор по коммуникаци­
ям PepsiCo в России Александр 
Костиков от комментариев отка­
зался. Некоторые поставщики 
компании уже обратились в суд: 
по данным арбитражного суда 
Москвы, с января в адрес «Эжен» 
было направлено семь исков на 
сумму 15,8 млн руб. 

По данным «Спарк-Интер-
факса», выручка «Эжен» в 2007 
году составила 550,117 млн руб. 
Общий долг в компании не ра­
скрывают. 

По данным «Бизнес Аналити­
ки» (БА), «Эжен» сейчас занимает 
третье место среди крупнейших 
производителей кваса (по объе­
му продаж в период с мая по 
июль) и контролирует 9,7% рын­
ка (для сравнения: его доля за 
аналогичный период 2007 года 
— 5,5%). Лидерами продаж, по 
версии БА, является «Очаково» 
(доля в 2008-м — 39,7%; в 2007-м 
—41,5%) и «Дека» (23,9%; 25,2%). 

По данным представителя 
ОАО «Дека» Сергея Орлова, рост 
рынка кваса в 2008 году (по 
сравнению с 2007 годом) соста­
вил порядка 10%. «Мы переоце­
нили рост рынка в 2008 году, 
планировали 30%, от этого у 
многих компаний-производи­
телей начались проблемы. Не­
гативно на продажах сказалось 
и холодное лето»,— отмечает 
господин Орлов. По его прогно­
зам, темпы роста в 2009 году со­
ставят 7-9 % (объем рынка выра­
стем до 4 млн гл). 

Ирина Парфентьева 
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